
Desítky a stovky milion�  lidí po celém sv� t�  se sna�í vzít sv� j osud do svých rukou a za� ít na své
na své �ivobytí vyd� lávat prost�ednictvím n� kterého ze systému sí� ového marketingu. Jejich úsilí je
korunováno v� tšími � i menšími úsp� chy. Nicmén�  na své cest�  se setkávají s mnohými p�eká�kami.
N� kdy jde o nevra�ivost jejich nejbli�šího okolí, n� kdy o chyb� jící finan� ní prost�edky pot�ebné k
zahájení  � innosti  a n� kdy o zcela nesmyslné p�eká�ky,  které jsou jim kladeny do cesty jinými
firmami a spole� nostmi. Jako p�íklad zde uvádíme pouze jedenu z on� ch nesmyslných a � asto a�
diskriminujících p�eká�ek, kdy je v r� zných inzertních systémech zakazováno umís� ování inzerát�
obsahujících nabídku spolupráce v rámci sí� ového marketingu. Toto a spousta dalších v� cí zt� �uje a
n� kdy a� znemo�� uje zájemc� m o sí� ový marketing nastartovat svou kariéru v této oblasti.
O tom, pro�  se tak d� je bychom mohli diskutovat velice dlouho, není to ale ú� elné. Pojmenování
problém�  je jist�  velice d� le�ité, d� le�it � jší je ale n� co jiného. D� le�it � jší je najít a poskytnout
zp� sob, jak tyto problémy vy�ešit a jak pomoci lidem, kte�í se rozhodli sv� j �ivot spojit s prací v
sí� ovém marketingu bez ohledu na to, jakou spole� nost si pro svou � innost vybrali a ve kterém stát�
�ijí.
Práv�  z t� chto d� vod�  vznikl projekt OpenMLM.EU.

Komu je tento projekt ur� en

Jak  ji�  bylo  v  úvodu  napsáno,  tento  projekt  je  ur� en  všem  zájemc� m  o  �ivot  se  sí� ovým
marketingem. Je ur� en jak jednotlivc� m, kte�í se cht� jí zam�� it na vytvá�ení obchodních sítí, tak i
jednotlivc� m  a  spole� nostem,  jejich�  cílem  je  provozování  svého  vlastního  systému  sí� ového
marketingu. A dokonce poskytuje ur� ité mo�nosti t� m výrobc� m a prodejc� m, kte�í sami sice �ádný
systém sí� ového marketingu neprovozují  a provozovat ani necht� jí  a nemají zájem ani vytvá�et
obchodní sít� , jsou ale ochotní poskytnout odm� nu za doporu� ení zákazníka, který si jejich výrobek
� i slu�bu po�ídí. To vše projekt OpenMLM.EU poskytuje a poskytovat bude svým u�ivatel� m.



Nejd�íve  se  podívejme  na  to,  jakým  zp� sobem  projekt  OpenMLM.EU  je  schopen  pomoci
jednotlivc� m a pak si uká�eme, co m� �e nabídnout firmám a spole� nostem.

Slu�by u�ivatel� m,  kte�í  si  cht� jí  vytvo�it  nezávislý  zdroj  p�íjm�  a  stabilizovat  svou  finan� ní
situaci.

Finan� ní situace lidí je r� zná. N� kte�í jsou na tom lépe a n� kte�í h�� e. V�dy ale platí, �e mo�nost
vytvo�ení dalšího zdroje p�íjm�  bude zajímat ka�dého z nich. Zále�í zde ale na tom, jak velkou
investicí finan� ní, � asovou i emocionální vytvo�ení takového p�íjmu vy�aduje. A zde také platí, �e
� ím vyšší jsou tyto náklady, tím t� �ší je rozhodnout se pro tuto cestu. Nejzajímav� jší je ale fakt, �e
p�ípadné finan� ní investice nejsou tou nejv� tší brzdou v rozhodování, zda se do podnikání v rámci
sí� ového  marketingu  pustit  � i  nikoli.  � astokrát  tou  nejv� tší  brzdou  jsou  osobní  zábrany
potenciálních ú� astník� , kte�í se bojí toho, co �ekne jejich nejbli�ší okolí na to, �e se k tomuto kroku
rozhodli.  Z toho plyne i  strach z p�ípadného oslovování dalších potenciálních spolupracovník�
práv�  z �ad známých, p�átel a rodiny. Nemá zde cenu rozebírat, pro�  tomu tak je.  Jak ji�  bylo
�e� eno, našlo by se mnoho d� vod�  na to, pro�  tomu tak je. Toto ale není našim cílem. Cílem je najít
�ešení a poskytnout je všem zájemc� m z �ad spolupracovník�  systém�  sí� ového marketingu.
Jako ka�dý systém sí� ového marketingu se i  projekt  OpenMLM.EU ší�í  na základ�  doporu� ení
svých  u�ivatel�  dalším  lidem.  Samotná  registrace  v  systému  je  zdarma.  U�ivatel,  který  se
zaregistruje  je  za�azen do pozice  "User",  � ili  u�ivatel.  Povinnost  ší� it  � i  propagovat  myšlenku
projektu OpenMLM.EU a jeho slu�by neexistuje.  Proto zde rovn� �  neexistuje �ádná povinnost
vyu�ívat tyto slu�by ani budovat sí�  u�ivatel� . Pokud se ale u�ivatel rozhodn� , �e bude tyto slu�by
propagovat, OpenMLM.EU mu nabízí hned n� kolik zajímavých nástroj� .
První  dva nástroje  pat�í  mezi  systémové produkty a jejich  po�ízení  posune u�ivatele z úrovn�
"User" do úrovn�  "Networker". T� mi nástroji jsou "subdoména" na 10 let v hodnot�  150,- K�  (7,- €)



a "objednávkový set" v hodnot�  1000,- K�  (40,- €). Všechny ceny jsou uvád� ny bez DPH.
Co je to "subdoména". Projekt OpenMLM.EU b� �í na domén�  www.openmlm.eu. Je to standardní
tvar domény. S miliony podobných se setkáváte ka�dý den p�i  brouzdání internetem. Jen�e pro
ú� ely  vytvá�ení  sít�  u�ivatel�  a  potenciálních  spolupracovník�  jakéhokoli  projektu  pot�ebujete
nástroj,  který  by umo�� oval  jednozna� nou  identifikace  spolupracovníka,  který  tuto  propaga� ní
� innost provádí. Takových nástroj�  existuje spousty a projekt OpenMLM.EU je má ve své nabídce.
Ale pouze "subdoména" garantuje na 100%, �e � lov� k, který odvede svou práci, dostane také za ní
zaplaceno. A to nikoli jen jednou, ale trvale. "Subdoména" toti� vytvá�í virtuální klon systému,
který se pak chove jako samostatný systém a jednozna� n�  definuje u�ivatele, který jej propaguje.
Vezm� me  si  jednoduchý  p�íklad.  Jednou  z  mo�ností,  jak  propagovat  systém  je  pou�ití
zprost�edkovatelského linku odkazujícího na konkrétní  stránku. Dejme tomu, �e jste u�ivatelem
projektu OpenMLM.EU a chcete potenciálního zájemce upozornit na konkrétní � lánek � i stránku. A
za tímto ú� elem mu chcete zaslat odkaz na tuto stránku. Co ud� láte?
Máte 3 mo�nosti:
1. Pošlete mu odkaz na stránku, ani� byste se p�ihlásili do systému. Jako p�íklad pou�ijeme tento
odkaz: http://www.openmlm.eu/cz/?s=page&ID=15
2. M� �ete mu ale poslat stejný odkaz, ale po p�ihlášení. Pak odkaz na stejnou stránku bude vypadat
následovn� : http://www.openmlm.eu/launch.php?c=cz&s=page&ID=15&dealer=1
3.Pokud ale vlastníte svou subdoménu, pak odkaz na stejnou stránku bude vypadat následovn� :
http://www.cz.openmlm.eu/cz/?s=page&ID=15

Jaký je rozdíl p�i pou�ití jednotlivých odkaz� ?
Pokud zájemce proklikne první z nich a rozhodne se registrovat, jeho registrace bude za�azena do
sít�  nikoli  pod u�ivatele,  který mu tento odkaz zaslal, ale p�ímo pod spole� nost,  která projekt
OpenMLM.EU provozuje. To je sice pro tuto spole� nost dobré, nicmén�  ten, který vykonal práci a
nového u�ivatele doporu� il, nebude z jeho pozd� jších nákup�  v� bec profitovat. A to z dlouhodobé
perspektivy není dobré ani pro n� j, ale ani pro spole� nost. Pravidlem v sí� ovém marketingu toti� je,
�e  spole� nost  provozující  systém  je  úsp� šná  jen  tehdy,  pokud  jsou  úsp� šní  a  spokojení  její
spolupracovníci a u�ivatelé.
Prokliknutí odkazu uvedeného ve druhém p�íkladu je u� sice lepším �ešením, ale také má svá úskalí.
Prvním z  nich  pat�í  do  oblasti  IT.  Jde  toti�  o  to,  �e  ka�dý  po� íta�  na  sv� t�  je  trochu  jinak
nakonfigurován  a  není  v  silách  �ádného  programátora naprogramovat  systém,  který  by  �ešil
všechny  problémy,  který  by  mohly  nastat.  A  i  kdy�  v tomto  p�ípad�  bude  s  nejv� tší
pravd� podobností registrace nového u�ivatele p�ipsána do skupiny spolupracovníka, který mu tento
odkaz zaslal, m� �e ale nastat situace, �e se tak nestane. D� vody mohou být r� zné - od nastavení
povolování cookies a� po situace, které nelze p�edem odhadnout. A ješt�  je zde jeden problém, který
spíše pat�í do oblasti psychologické, ne�-li technologické. Jde o sloví� ko "dealer", které se v odkazu
objevuje. Spousta lidí se toti� za dealery v� bec nepova�uje a mají pravdu. I kdy� zde jde pouze o
technický termín, který s opravdovým dealerstvím z hlediska obchodního nemá nic spole� ného,
p�esto m� �e n� komu vadit. A to jak na stran�  spolupracovníka, tak na stran�  p�íjemce doporu� ující
zprávy.
Všechny tyto i  další potí�e s registracemi �eší  pou�ití  subdomény. Pokud se pozorn�  na odkaz
uvedený v p�íklad�  3 podíváte, zjistíte hned 2 v� ci:
- neobsahuje sloví� ko "dealer"
- za "www" je umíst� na zkratka "cz". "CZ" je v tomto p�ípad�  práv�  zn� ním oné subdomény. Je to
p�íklad,  proto�e samotné zn� ní subdomény m� �e být  libovolné - od � ísel a r� zných kombinací
písmen a� po jednotlivá slova. Nelze pou�ívat diakritiku a mezery, jinak zn� ní subdomény není
ni� ím omezováno. Výjimkou jsou hanlivá a jinak urá�livá slova, která nebudou povolována.
Co se tedy stane, kdy� p�ípadný zájemce proklikne práv�  tento t�etí odkaz a registruje se? Systém
podle subdomény zjistí ID u�ivatele, kterému tato subdoména pat�í a novou registraci p�i�adí práv�
tomuto u�ivateli.



Subdoménu m� �ete pou�ívat ve chvíli kdy je aktivována. Aktivace prob� hne a� ve chvíli, kdy ji
povolí administrátor systému a to se stane a� ve chvíli, kdy platba za subdoménu dorazí na ú� et
provozovatele projektu OpenMLM.EU.

Jak  poznáte,  �e  je  subdoména  aktivní?  Je  to  velice  jednoduché.  Pokud  se  po  zadáni  zn� ní
subdomény do prohlí�e� e objeví v adresním �ádku následující adresa "http://www.openmlm.eu/cz/",
subdoména ješt�  aktivní není. Pokud se ale objeví "http://www.znenisubdomeny.openmlm.eu/", pak
ji� aktivní je.

"Subdoména" jako systémový produkt je jednoduchá a levná. Pronájem subdomény na 10 let stojí
celkem 150,- K� , co� je trochu více ne� 1,- K�  m� sí� n� . Její z�ízení není pro u�ivatele projektu
OpenMLM.EU povinné, nicmén�  je to jedna ze zatím dvou zp� sob� , jak ,m� �e u�ivatel postoupit z
úrovn�  "User"  do  úrovn�  "Networker".  Úrove�  "User"  umo�� uje  u�ivateli  vyu�ití  v� tšiny
nabízených  projektem  OpenMLM.EU mo�ností.  M� �e  nabízet  své  produkty  všem  u�ivatel� m
OpenMLM.EU prost�ednictvím "objednávkového setu",  propaga� ních odkaz�  v "Newsletteru" a
dalších  mo�ností,  nemá ale nárok na odm� ny z vytvá�eného obratu  dle  marketingového plánu
projektu OpenMLM.EU.

Jak tedy vypadá marketingový plán projektu OpenMLM.EU.

Spolupracovník, který si zakoupil jeden za systémových produkt�  (nap�.: subdoménu), postoupil s
úrovn�  "User" do úrovn�  "Networker". O tomto jej automaticky informuje emailová zpráva, kterou
mu zasílá systém ihned po aktivaci jeho subdomény na emailovou adresu, kterou zadal p� i registraci
do projektu OpenMLM.EU. Tím mu vzniká nárok na odm� ny ze sít�  u�ivatel�  a spolupracovník� ,
kterou  si  vytvá�í  pod  sebou.  Po� et  u�ivatel�  je  ovlivn� n  pouze  aktivitou  samotného
spolupracovníka.  Jeliko�  projekt  OpenMLM.EU umo�� uje  za�azování  produkt�  dle  r� zných,  i
individuálních  provizních  podmínek,  uvedeme si  jako  p� íklad  systém odm�� ování,  který  je
nastaven u prozatím dvou systémových produkt�  - "subdomény" a "objednávkového setu".
Jak ji� zde bylo uvedeno, po postoupení do úrovn�  "Networker" vzniká u�ivateli nárok na odm� ny
ze sít�  spolupracovník� . Z první úrovn�  pod ním nále�í spolupracovníkovi odm� na ve výši 20% z
� ástky bez DPH, kterou uhradí n� který z jim získaných u�ivatel� . Tím se ale i tento u�ivatel posune
do úrovn�  "Networker". Systém na to pamatuje. Proto je zde nastaven odm�� ovací systém, který je
popsán na následujících obrázcích:







Pojem "U�ivatel" je zde chápán jako u�ivatel v úrovni "Networker". Celkem systém vyplácí na
odm� nách 50% z ceny systémových produkt� . Op� t je t�eba po� ítat cenu bez DPH. Nicmén�  je zde
pamatováno i na plátce DPH, kte�í jsou ze svých odm� n povinní odvád� t nejenom da�  z p�íjm� , ale
i  DPH.  Pokud se  takový u�ivatel  proká�e,  �e  je  plátcem DPH,  systém mu bude k  odm� nám
p�ipo� ítávat odpovídající DPH tak, aby na tom nebyl h�� e, ne� u�ivatel, který plátcem není.

Samotný výpo� et  p�ípadných odm� n  ji�  necháváme na Vás.  jejich výše  je závislá  od aktivity
ka�dého jednotlivého spolupracovníka a �ádné matematické modely nejsou schopny p�esn�  vyjád�it
výši  odm� n,  kterých  je  mo�né  dosáhnout.  Platí  zde  ale  p�ímá  úm� ra  -  � ím  v� tší  aktivita
spolupracovníka,  tím  vyšší  jsou  p�íjmy.  Zvlášt� ,  �e  projekt  OpenMLM.EU  je  od  za� átku
koncipován jako mezinárodní.

Nyní si �ekneme n� co více o tom, jakým zp� sobem je schopen projekt OpenMLM.EU pomoci t� m,
kte�í  hledají  nové  potenciální  spolupracovníky  pro  systémy,  ve  kterých  nyní  pracují  a  t� m
u�ivatel� m,  kte�í  zcela  zám� rn�  hledají  nové  mo�nosti  a  projekty,  do  kterých  by  mohli  jako
spolupracovníci vstoupit. Vezmeme to dohromady, proto�e tyto dv�  funkce se pojí prost�ednictvím
druhého systémového produktu, kterým je "objednávkový set".

Spousty velmi kvalitních produkt�  je nabízeno v systémech, ve kterých je t�eba po� ítat s r� zn�
vysokou vstupní investicí. A práv�  � astokrát tato vstupní investice na nákup zbo�í � i startovacího
balí� ku je brzdou v rozvoji sít�  spolupracovník� . I tento problém projekt OpenMLM.EU �eší a to
hned z obou stran.
Nejd�íve  si  �ekneme,  jakým  zp� sobem  se  nabídka  takového  zajímavého  systému  dostane  do



nabídky  OpenMLM.EU.  U�ivatel,  který  je  nositelem  této  nabídky  (je  spolupracovníkem
zajímavého systému), si zakoupí produkt "objednávkový set". Jen pro p�ipomenutí - jeho cena je
1000,- K�  (40,- €) plus DPH. Jeden "objednávkový set" je mo�no zakoupit pro jeden nabízený
systém  a  pro  jeden  stát.  Co  získá  u�ivatel  nákupem  tohoto  produktu?  Celkem  10  nových
potenciálních  spolupracovník� ,  kte�í  si  mohou  tímto  zp� sobem  zaplatit  vstupní  investici  do
vybraného systému. Potenciální spolupracovník zaplatí plnou po�adovanou cenu, která je pot�ebná
k zahájení spolupráce s vybraným systémem. Na tom by mo�ná nebylo nic revolu� ního. Jen�e
zájemce m� �e za tento vybraný systém zaplatit  nejenom z pen� z ze svého domácího rozpo� tu.
Hlavním p�ínosem je za zkute� nost, �e tento produkt je mo�né hradit z odm� n, které získal v
rámci odm�� ovacího systému OpenMLM.EU a to a� do výše 100% po�adované � ástky.
Tento  fakt  je  nesmírn�  d� le�itý,  zvlášt�  pokud si  uv� domíme,  na  provizních  ú� tech  se budou
odm� ny  hromadit  nikoli  jednorázov� ,  ale  opakovan� ,  proto�e  projekt  OpenMLM.EU  nebude
nabízet pouze tyto dva systémové produkty, ale ve spolupráci s dalšími spole� nostmi a firmami i
další produkty a slu�by, jejich� nákup u�ivateli projektu bude generovat obrat, z n� ho� budou dle
individuálního nastavení u ka�dého produktu odm�� ování zvláš�  bu�  slevou, p�ímou provizí nebo
provizí  ze  sít� .  O  této  problematice  budou  informování  zájemci  z  �ad  spolupracovník�  na
speciálních školeních a seminá�ích.

Na  produkt  "objednávkový  set"  se  vztahuje  odm�� ovací  systém popsaný  na  stránkách  tohoto
dokumentu.

Pokud Vás tento projekt zaujal, zaregistrujte se ji� nyní. Ú� ast na projektu je zcela dobrovolná a je
jí mo�né kdykoli zrušit zasláním �ádosti na jeho provozovatele.



Vytvá � íme základní finan � ní p � íjem
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První skupinou u�ivatel � , o které se zde zmíníme, budou lidé, kte�í si 
prost�ednictvím ú� asti na projektu OpenMLM.EU budou chtít vylepšit 
nebo stabilizovat své finan� ní p�íjmy. Tato skupina p�istupuje k projektu s 
jednozna� nými po�adavky – co nejni�ší náklady a co nejvyšší p�íjmy.

Pro u�ivatele pat �ící do této skupiny je p�ípraven následující postup, 
jeho� pln � ní jim umo�ní nejenom dosa�ení tohoto cíle, ale v d elší 
perspektiv�  jim poskytne mo�nosti, jak se do budoucna vyhnout 
finan� ním problém� m spojeným s fixací pouze na jeden jediný zdroj 
p�íjm� . Díky základnímu propaga� nímu programu projekt OpenMLM.EU 
umo�ní zajišt � ní prvního základního zdroje p�íjm�  a následn�  plánovanou 
diverzifikací rizik a p�íjm�  pak stabilizaci finan� ní situace vyu�itím dalších 
nabídek prezentovaných formou „objednávkových set� “ a zapojení se do 
té � ásti projektu OpenMLM.EU, která je práv�  produktem „objednávkový 
set“ prezentována. Za� n� me ale popo�ad� .

Výchozím p�edpokladem, ze kterého jsme 
vycházeli p�i sestavování tohoto návodu jsou tyto 
základní fakta:

1. Základním cílem u�ivatele je vytvo �ení si 
základního finan� ního p�íjmu, pop�ípad�  získání 
n� jakého konkrétního finan� ního obnosu na 
pokrytí svých nejpal� iv� jších pot�eb.

2. Schopnost nebo ochota u�ivatele zapojit se 
do finan� n�  náro� n� jšího systému sí�ového 
marketingu m� �e být z n � jakého d� vodu do� asn�  
omezena.

3. U�ivatel si chce nejd �íve projekt 
OpenMLM.EU prov�� it s nejni�šími mo�nými 
náklady, ne� se rozhodne vyu�ít naplno vyu�ít 
jeho potenciálu.

Vycházíme-li z t� chto t�í základních p�edpoklad� , vytvo�ili jsme 
optimální postup, jen� doká�e nejenom uspokojit zák ladní po�adavky 
u�ivatele, ale pom � �e mu seznámit se s dalšími mo�nostmi, které projek t 
nabízí a postupn�  mu umo�ní tyto mo�nosti aktivn �  vyu�ívat.

Základní pracovním � inností, kterou bude u�ivatel v rámci této � ásti 
provád� t bude propaga� ní a akvizi� ní � innost prost�ednictvím internetu.

Produktem, který se zárove�  stane i prvním základním pracovním 
nástrojem u�ivatele, je systémový virtuální produkt  „subdoména“.
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O subdomén�  a základních d� vodech, pro�  jí mít, je mo�né se do � íst 
na stránkách projektu OpenMLM.EU. My se budeme zabývat zp� soby, jak 
díky ní za� ít vyd� lávat a jaký vliv má postupná realizace tohoto návodu na 
finan� ní situaci u�ivatele.

Jak jsem ji� �ekli, základním p�edpokladem p�i vytvá�ení tohoto návodu 
bylo, �e u�ivatel chce prost �ednictvím projektu OpenMLM.EU za� ít 
vyd� lávat konkrétní finan� ní � ástky. Proto se v této � ásti budeme zabývat 
pouze tímto problémem. Další mo�nosti budou prezent ovány v 
samostatných návodech.

Na za� átku ka�dý u�ivatel, jen� se zaregistruje do systém u 
OpenMLM.EU je za�azen do kategorie „User“, � ili „u�ivatel“. Aby mohl 
za� ít aktivn�  vyd� lávat a být za�azen do provizního systému 
OpenMLM.EU, je t�eba, aby postoupil do úrovn�  „Networker“, � ili „sí�a�“. 
To m� �e ud � lat dnes dv� ma a v budoucnu i více zp� soby. Dnes se tak 
stane za p�edpokladu, �e si u�ivatel zakoupí jeden ze dvou nab ízených 
systémových produkt� . Prvním z nich je „subdoména“ a druhým 
„objednávkový set“. Jeliko� ale prozatím u�ivatel n emá co nabídnout 
prost�ednictvím „objednávkového setu“, nejoptimáln� jším a zárove�  
nejlevn� jším zp� sobem, jak to ud� lat, je zakoupení „subdomény“ za 
ú� elem propagace projektu – proto�e toto bude základn í pracovní nápl�  
u�ivatele – hledat potenciální u�ivatele, kte �í by m� li zájem vyu�ít 
n� kterého v rámci projektu nabízených produkt� , výrobk�  � i slu�eb. A v 
p�ípad� , �e takového u�ivatele najdou, budou za tuto � innost finan� n�  
odm� n� ni procentuálním podílem z obratu, který tento u�iv atel v pr� b� hu 
� asu vytvo�í. Odm� ny budou tedy vypláceny nikoli pouze z jednoho 
nákupu získaného u�ivatele, ale dle definovaných po dmínek pro 
jednotlivé produkty z ka�dého nákupu, který bude tí mto u�ivatelem u � in� n 
i  budoucnu.

P�esný postup objednání subdomény a její úhrada je popsán na 
stránkách projektu OpenMLM.EU. Jsou tam rovn� � uvedeny d � vody, pro�  
je vhodné si tento produkt po�ídit. Z hlediska propaga� ní � innosti je zde 
jeden zásadní d� vod, pro�  je tento produkt tak d� le�itý.

P�i registraci nových u�ivatel �  se jedná o jediný zp� sob, jak si m� �e 
spolupracovník na 100% zajistit, �e registrace nové ho u�ivatele, kterého 
p�ivedl do projektu bude za�azena v systému do prvního levelu p�ímo pod 
n� j. Ostatní zp� soby jako je registra� ní link � i banner to zajiš�ují op� t 
pouze v p�ípad�  propojení na subdoménu.
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Abychom jen neteoretizovali, uve� me si n� kolik názorných p�íklad� , jak 
m� �e u�ivatel vyd � lávat na propagaci projektu.

Existuje n� kolik skupin u�ivatel � , kte�í budou chtít vyu�ít slu�eb 
projektu OpenMLM.EU pro své ú� ely. Mezi jednotlivci to jsou:

1. U�ivatelé, kte �í jsou ú� astníky n� jakého systému sí�ového 
marketingu a v rámci projektu OpenMLM.EU budou hledat nové 
spolupracovníky – pro ty je ur� en produkt „objednávkový set“.

2. U�ivatelé, kte �í si cht� jí za� ít vyd� lávat (práv�  � tete návod práce pro 
tuto skupinu).

3. U�ivatelé, kte �í mají zájem vyu�ít ob �  výše uvedené funkce projektu.

Nejd�íve si probereme p�ípad popsaný v bod�  1.

Dejme tomu, �e jste to Vy, kdo si chce tímto zp � sobem 
vytvo�it základní zdroj p�íjm�  a zakoupením subdomény jste 
se posunuli do úrovn�  „Networker“, co� Vám zajiš �uje 
za�azení do systému odm�� ování projektu OpenMLM.EU. 
Díky propagaci této subdomény se Vám poda�ilo získat 
u�ivatele, který má zájem získat mezi u�ivateli pro jektu 
OpenMLM.EU nové potenciální spolupracovníky pro systém 
sí�ového marketingu, ve kterém p� sobí nyní. A za tímto 
ú� elem si zakoupí produkt „objednávkový set“ v cen�  
1000,- K�  (40,- €) plus DPH.

Tímto nákupem u�ivatele, jeho� jste získali Vám vzn iká 
nárok na odm� nu ve výši 20% z � ástky bez DPH, kterou 
tento u�ivatel zaplatil. V tomto p �ípad�  Vám tedy bude 
p�ipsána odm� na ve výši 200,- K�  (8,- €). Jste-li plátcem 
DPH bude tato � ástka navýšena práv�  o DPH.

D� le�ité upozorn � ní!

Odm� ny z nákup�  tohoto u�ivatele budete dostávat z ka�dého dalšího  
nákupu. Výše a zp� sob odm� ny se mohou lišit dle podmínek, za jakých 
bude produkt kupovaný tímto u�ivatelem do systému z a�azen, proto�e dle 
povahy produkt�  mohou být u nich nastaveny individuální provizní 
podmínky. M� �e se tedy jednat o slevu na nákup, p �ímou odm� nu nebo 
odm� nu ze sít� .
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Nyní si probereme p�ípad popsaný v bod�  2.
Dejme tomu, �e jste p �i propagaci systému našli n� koho, 

kdo chce stejn�  jako Vy za� ít prost�ednictvím projektu 
OpenMLM.EU vyd� lávat. Rozhodne se tedy, �e se rovn � � 
stane spolupracovníkem a zakoupí sí svou subdoménu.

Produkt „subdoména“ je procentuáln�  v systému 
odm�� ování hodnocen identicky, jako produkt 
„objednávkový set“, jen jeho finan� ní hodnota je ni�ší. Cena 
za subdoménu je 150,- K�  (7,- €) plus DPH.

Tímto nákupem u�ivatele, jeho� jste získali Vám vzn iká 
nárok na odm� nu ve výši 20% z � ástky bez DPH, kterou 
tento u�ivatel zaplatil. V tomto p �ípad�  Vám tedy bude 
p�ipsána odm� na ve výši 30,- K�  (1,6,- €). Jste-li plátcem 
DPH bude tato � ástka navýšena práv�  o DPH.

Zárove�  se tímto nákupem za�adil do úrovn�  „Networker“ 
a Vám tak vzniká nárok na odm� ny i z nákup�  sít�  
u�ivatel � , které do projektu OpenMLM.EU získá tento 
u�ivatel. Jeliko� i on m � �e získávat do projektu 
OpenMLM.EU u�ivatele, kte �í budou chtít vyd� lávat a dále 
vytvá�et sí�  spolupracovník� , byla vytvo�ena následující 
tabulka odm� n ze sít� :

Úrove� Procentuální podíl na obratu

1 20%

2 10%

3 5%

4 1%
5 1%
6 1%
7 1%
8 1%
9 1%

Tato tabulka odm� n platí v p�ípad� , �e máte p �ímo pod sebou 
pouze jednoho spolupracovníka v úrovni „Networker“.
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Ve chvíli, kdy do své první linie p�ímo pod Vás získáte druhého 
u�ivatele, který postoupí do úrov �  „Networker“ (u�ivatel si zakoupí jeden 
ze dvou systémových produkt�  – subdoménu nebo objednávkový set), 
po� et úrovní, ze kterých máte nárok na odm� ny se zvyšuje z devíti na 
osmnáct dle následující tabulky:

Úrove� Procentuální podíl na obratu

1 20%

2 10%

3 5%

4 1%
5 1%
6 1%
7 1%
8 1%
9 1%

10 1%
11 1%
12 1%
13 1%
14 1%
15 1%
16 1%
17 1%
18 1%
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Kolik je mo�né vyd � lat – p�íklad 1.:

Úrove� 1Po� et 
subdomén

Po� et 
objednávk
ových set�

Provize ze 
subdomén

Provize z 
objednávk
ových set�

Provize 
celkem z 

jednotlivýc
h úrovní

1 1 30,- 30,-

2 1 15,- 15,-

3 3 2 22,50 100,- 122,50

4 1 1,50 1,50

5 5 3 7,50 30,- 37,50

6 9 13,50 13,50

7 12 6 18,- 60,- 78,-

8 15 5 22,50 50,- 72,50

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

Celkem odm� ny: 370,50 K�
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Kolik je mo�né vyd � lat – p�íklad 2. (po delší dob�  spolupráce):

Úrove� 1Po� et 
subdomén

Po� et 
objednávk
ových set�

Provize ze 
subdomén

Provize z 
objednávk
ových set�

Provize 
celkem z 

jednotlivýc
h úrovní

1 2 60,- 60,-

2 5 75,- 75,-

3 9 5 67,50 250,- 317,50

4 18 7 27,- 70,- 97,-

5 26 14 39,- 140,- 179,-

6 44 19 66,- 190,- 256,-

7 63 23 94,50 230,- 324,50

8 94 37 141,- 370,- 511,-

9 127 49 190,50 490,- 680,50

10 156 64 234,- 640,- 874,-

11 221 87 331,50 870,- 1201,50

12 290 115 435,- 1150,- 1585,-

13 378 132 567,- 1320,- 1887,-

14 494 197 741,- 1970,- 2711,-

15 763 312 1144,50 3120,- 4264,50

16 982 404 1473,- 4040,- 5513,-

17 1112 517 1668,- 5170,- 6838,-

18 1430 763 2145,- 7630,- 9775,-

Celkem odm� ny: 37 149,50 K�

Celková výše odm� n je omezená pouze aktivitou jednotlivých u�ivatel � .
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Jak je z p�edchozích tabulek a p�íklad�  vid� t, projekt OpenMLM.EU je 
schopen aktivnímu spolupracovníkovi zajistit základní finan� ní p�íjmy. 
Samoz�ejm�  dva pou�ité p �íklady nejsou schopny vyjád�it, jak vysokých 
odm� n lze dosáhnout, r� zné matematické výpo� ty ponecháme na t� ch z 
Vás, kdo si tyto modelové situace jsou schopní a ochotní vytvá�et. 
D� le�ité v této chvíli je sd � lení, �e pouze tímto zp � sobem lze vyd� lat 
prakticky jakoukoli � ástku, kterou u�ivatel pot �ebuje.

Co je ale ješt�  d� le�it � jší, spln� ním tohoto programu se ka�dý u�ivatel 
dostává ke druhé � ásti prezentované druhým systémovým produktem – 
objednávkovým setem. Podrobnosti naleznete v � ásti „Vytvá�ení 
sekundárních zdroj�  p�íjm� “.


