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Lekce 1.

Nastroje
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Ke kazdé ¢innosti, chcete-11 ji délat poradné a ma-li byt vysledek profesionalni,
potiebujete odpovidajici nastroje. Lopatou auto nespravite.
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Cilem této prvni lekce je spravné pochopit vyznam a hodnotu sité
a vyzbrojeni se odpovidajicimi nastroji, pro jeji budovani. Nez tedy zaCneme
hovofit o nastrojich, musime si fici, jak spravné chapat sit. To je totiz

Kazdy z nas je, byl nebo bude soucasti néjakeho distribucniho systému. Tyto
distribu¢ni systémy nabizeji nejriznéjsi produkty z oblasti zdravého Zivotniho
stylu, kosmetiky, financi, reklamy nebo cestovniho ruchu. VSechny tyto
spole¢nosti chvali své vyrobky a je tieba fici, ze ve velké vétSin¢ piipadi maji
pravdu. Ale at’ uz nabizeji cokoli, je jedna véc, kterou pottebuji tpln€ vSechny
systémy. Tou spole€nou véci je funkéni distribucni sit. A jak se ve velké
vetsing pripadi takova véc buduje? Seznamme se s typickym piikladem.

Znate to. N&jaky Vas znamy Vas dotahl na néjakou prezentaci a tam jste se
dozvédéli o skvélé moznosti vydélat prodejem néjakého skvélého vyrobku
pohadkové penize. Co vice, pokud se stanete prodejcem a piivedete do obchodu
dalsi prodejce, Va§ piijem se bude neustidle zvySovat, Vy budete neustile

bohatnout a VaSe budoucnost bude prosté skvéla.
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Nadsen¢ se do prodeje zapojite a vybaven eldnem a nové nabytymi
informacemi se rozb&hnete za svymi nejbliz§imi znamymi, abyste je s touto
jedinecnou nabidkou seznamil a dal jim tak moZnost vyd¢lat stejné penize, jako
Vy. JenZe co se stalo? Nékde muselo dojit k chybé. Vasi znami totiZ nejenom
Ze tuto jedinecnou nabidku odmitli. Oni ji dokonce zacali rozmlouvat 1 Vam!
Zacali Vam vypravét, kolik znaji 1idi, ktefi zaCinali se stejnym elanem a jak
dopadli? Misto v Mercedesu jezdi starou Skodovkou a to jest¢ v tom lepSim
piipad€. Zacali Vam vypravét, jak se jim pak lidé vyhybali v obavach, ze jim
zase budou chtit néco nabidnout a prodat.

Tyto véty na Vas zapisobily jako ledova sprcha. S obrovskymi obavami
jste zavolali svému sponzorovi, ktery Vas do tohoto obchodu ,,uvrtal® a tekli
jste mu, co jste se od svych znamych dozvédéli. Vas sponzor si s Vami
domluvil na nejbliz§i mozny termin dalSi schizku, kde Vam zacal vysvétlovat,
Ze Jste na to Sli Spatné a Ze je tfeba navstivit firemni Skoleni, kde Vas odbornici
proskoli, jak se to ma spravn¢ délat, abyste dosahli uspechu.

S urcitymi obavami, ale 1 s novou nad¢ji jste vyrazili na firemni Skoleni.
To trvalo jeden nebo také dva dny a bylo k tomuto ucelu pronajato néjaké
rekreacni stfedisko.

Na Skoleni Vam pak sponzorem zminovani odbornici, kterymi byli stejni
Ucastnici distribucni sité jako Vy vysvétlovali, v ¢em jsou nabizené produkty
jedinecné a zvlastni, ¢im pfevalcuji konkurenci a jak je skvélé je pouzivat.
Na desitkach ptikladi Vam propocitavali, kolik si miiZzete prodejem téchto
produkt vydé€lat a ukazovali Vam, kolik si uz vydé€lavaji kazdy mésic oni.
A pak jeden z nich fekl, Ze Vas nyni nauci, jak si vytvofit obchodni sit,
kterda pak bude pracovat pro Vas. Na tadu piisla véta, kterou pouzivaji vSichni
odbornici ve vSech systémech zaloZenych na sitovém marketingu po celém
sveté a opakuji ji jako néjakou mantru. Ta véta zni:

,» Vytvorte si seznam 100 kontaktli svych znamych.*

Ta véta Vas vydési. Vy piece neznate tolik lidi, Vy pfeci nemadte tolik
znamych. Na to Vas prednaSejici zane presvédCovat o tom, Ze kazdy zna
nejenom 100, ale podstatné vice lidi. Na ditkaz toho zane vyjmenovavat mista,
kde jste se nékdy setkdvali s lidmi nebo kde se stile s lidmi setkavate. Zacne
Vam vyjmenovavat Skolu, zaméstnani, Skolu, kde dochazi VasSe ratolesti,
sportovni kluby, zajmové organizace a skupiny, politické strany a seskupeni
a desitky dalSich mist, kde se miizete s lidmi sejit. A pak Vam fekne, Ze to jsou
Vasi potencialni klienti a spolupracovnici.

© Mgr. Daniel Sikora 2007 — jen pro registrované uzivatele stranek www.danielsikora.biz



http://www.danielsikora.biz/

Mgr. Daniel Sikora — budujeme profesionalni marketingovou sit’ — Lekce 1.

Tady je tfeba fici, Ze tento zplsob prace je uinny. Ale pouze pro 5% lidi,
ktefi se takového seminafe zicCastni a budou postupovat podle tohoto navodu.
Pravda je totiz takova, Ze tohle je zplisob, ktery je vhodny pro systém piimého
prodeje, kde je tfeba najit a vychovat prodejce. JenZe sitovy marketing neni

o _vychovavani prodejci! Pokud budete pouzivat tento model prace
a vzdélavani, budete mozné skvéli prodejci a mozna také najdete nékolik lidi,
ktefi rovnéz budou skvélymi prodejci.

Takovy zplsob budovani marketingové sité je pro ucastniky velmi pracny
a jak jsem se uz zminil, pouze 5% lidi, ktefi se do takového systému zapoji,
ma Sanci dosahnout jakéhosi Uspéchu. Zbytek skonci prakticky diiv,
nez opravdu zacnou a jejich jedinou aktivitou bude zaplaceni poplatku
za licenci, pifipadné si béhem nékolika nasledujicich mésicti koupi par vyrobki
a pak prestanou cokoli dé€lat. A koho si myslite, Ze oznaci za vinika svého
neuspéchu? No preci cloveka, ktery je do takového systému privedl.

JenZze pokud chcete uspét v sitovém marketingu, neni tfeba byt skvélym
prodejcem. Vlastn€ nemusite byt prodejcem vitbec! Vy se musite stat sit’arem.

A byt sitaifem je v podstaté velmi jednoduché. Staci si uvédomit zakladni
pravidlo sitoveho marketingu:

NejdulezitéjSi na sitovém marketingu je marketingova sit’, jejiz hodnotu
Ize vyjadrit nasledujicim vzorcem:
hodnota sité = (podet uZivateld sitg)’
(hodnota sité je rovna poctu jeji uzivatelit na druhou)
Autorem tohoto zakona je Robert Metcalf.

Vyznam spravné fungujici sité je totiz v tom, zZe nepotiebuje, aby jeji Clenove
byli prodejci. Provozovatel takové sit¢ totiz vi, Ze v podstaté 95% lidi
v populaci nesndsi cokoli prodavat, prodeje se Stiti a co je hlavni, prodejce
v podstaté nesnaSi! Vyznam spravné vytvorené sit¢ je v tom, ze vytvaii
jednoduse duplikovatelné vzorce chovani, které je mozné realizovat prakticky
v libovolnych podminkdch a také v tom, Ze ve velmi kratkém case (n&kdy
v prubéhu nékolika tydnl) dokaZe vygenerovat €Cleny sité, kteti pouzivajic tyto
jednoduse opakovatelné vzorce zacinaji vydélavat zajimavé financni Castky.
Metody, které budou popsany v dalSich lekcich toto umoziuji a je jen na Vas,
zda je budete ve své praxi odpovidajicim zplisobem pouZivat.
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A nyni ptejdéme k nastrojim, které k budovéni sit¢ budete potiebovat.
Poskytnu Vam nyni takové néstroje, které¢ jsou pro nadS hlavni ucel —
vybudovani marketingové sit€¢ — optimalni.

www.danielsikorg . bi

odhlisit se
BRPURI ..., | roiie | wymeivirs | sovesteiovace | o o |

objednavky | faktury | provize | obchodni struktura | oblibené zboZi | bannery | scanner | domény | osobni tidaje

Kategorie | Wyrobci

Twofime =it MLM

Fracujete v systému MLM nebo referenéniho marketingu? Snadite se wytvofit sit spolupracovniki, ale

GuickMewws - aktualty nedafi se Yam to?

Uvodni strénka

Viag dealersky odkaz na tuto stranku:
hittp: # fwavaw. danielsik ora. biz/launch. php? c=cztdealer=1

Jste registrovanymi uzivateli stranek www.danielsikora.biz a ty Vam

poskytuji 4 nastroje pro budovani sité prostfednictvim internetu a 1 ndstroj
pro budovani sité v realném prostiedi. Zde jsou:
1. Zprostredkovatelsky link. Pokud se pfihlasite na strankach
www.danielsikora.biz  pfihlaSovacimi  udaji, které¢ jste  pouzili
pii registraci, na kazdé ze stranek v jeji dolni ¢asti naleznete tento link.
2. Obchodni struktura. Po pfihlaSeni na strankach www.danielsikora.biz
zjistite, Ze se horni menu rozsifilo o nékolik poloZek. Jednou z nich je
pravé zminovany odkaz ,,obchodni struktura®. Pokud na n¢j kliknete,
otevie se Vam stranka, kde vidite, ke komu do sité patfite. Jsou to jména
a ptijmenti lidi, ktefi jsou v obchodni siti nad Vami. A v budoucnu (moZna
uz za nékolik dnil) tam také uvidite jména a ptijmeni lidi ze sité, ktera se
za¢ne budovat pod Vami.
3. Scanner. Odkaz ,,scanner* skryva velmi zajimavou a velmi U€innou
funkci. Tou je tzv. zvaci dopis.
4. Bannery. Tato funkce je ur€end majitelim a provozovatelim vlastnich
internetovych stranek, které provozuji a které jsou navstévovany dalSimi
uZivateli internetu.
5. Subdoména. V hornim rozSiteném menu je odkaz ,,domény*.
Prosttednictvim  této  funkce mizete personifikovat program
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www.danielsikora.biz takovym zplisobem, ze jej mizete pouzit
k budovani Vasi marketingové sit€ 1 mimo prostor internetu.

Ve druh¢ lekci si podrobné popiSeme, jak pouzivat optimalnim zplisobem
kazdou z téchto funkci tak, aby se VaSe sit’ vytvorila nikoli béhem nékolika
m¢ésicl, ale aby jiz béhem nckolika dni, pfipadné jednoho az dvou tydnu zacala
piinaSet prvni plody. (Beéhem prvniho dne, kdy jsem zacal tyto nastroje
pouzivat, se mi registrovalo do sité 6 lidi primo pode mne.)
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Domaciukol 1!

JelikoZ tfi z vySe popsanych nastrojii jiz vlastnite, je tfeba si poridit paty
z nich — subdoménu. A pozor! Opét Vas to nebude stat ani korunu, protoZe tuto
subdoménu Vam v rdmci programu vénuji zcela zdarma!

Jak na to:

1. Jdéte na stranky www.danielsikora.biz a ptihlaste se svymi
piihlaSovacimi udaji.

Prihlageni do systému

www.danielsikorg bis
X

gLt

Y %

objednivky | faktury | provize | obehodni struktura | oblibené zboZi | bannery | scanner | domény | osobni daje

Kategorie | Wyrobci

ot s€

3. Kliknéte na odkaz ,,Objednat nové domény*.

WyFizovani objednévek

Makup za: 0 K
Potet poloZek: 0
Podet kusl 0
Prohlédnout kosik

Objevi se Vam dalsi stranka.

Objednat nové domény
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Objednavka domeny

Doména

Cena Obdobi
WAL danielzikora biz | 12 mésicl | »
+ Pridat dalii doménu do objednavky
Druh platby

@ platha bankovnim pievodem
) platha platebni kartou Yisa nebo MasterCard (bude pfipoditano 3,5% celkove ceny objednavky)

Celkem bez DPH

Celkem s DPH 0 Ké
Celkem k zaplaceni U, KE
DObjednat zadané domény FPrepocitat

4. Zvolte si znéni prvni ¢asti Vasi piisti subdomény (mize to byt Vase
jméno nebo jakékoli jiné smysluplné slovo). Nechte oznaceno ,,platba
bankovnim pfevodem — stejné nebudete nic platit, protoze cena domény
je 0,- K¢ :-) . Kliknutim na tlacitko ,,Objednat zadané¢ domeény* si ji
objednejte.

5. Pokud je Vami vybrany néazev volny, systém vygeneruje objednavku
a uloZi ji do databaze. Pokud nazev nebude volny, pak je tfeba si zvolit
jiny.

Objednavka domeny

Doména mim.danielsikora.biz je jiZ registrovana I
Doména Cena Obdobi
Wil danielsikora.biz |+ e ':Shz"% 12 mézich | W Smazat |
WWW. darielzikora biz |+

12 mésich | w

+ Pridat dalgi doménu do objednavky |

6. Po odeslani této objednavky miizete si ihned objednat lekci druhou.
VaSe subdoména bude plné aktivni do nasledujiciho pracovniho dne.
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Domaciukol 2!

Velmi dulezité!

Na adresu kontrola@danielsikora.biz zaSlete nasledujici informaci:

-V ptipadg¢, Ze jste byli pozvani k ucasti na programu www.danielsikora.biz
emailem, zaSlete emailovou adresu uzivatele, ktery Vam tuto pozvanku
zaslal.

-V ptipadé, Ze jste se o projektu tfeba z inzeratu, zkuste zaslat adresu
odkazu, prostfednictvim kterého jste se na stranky dostali.

Pokud tak ucinite, pomulZete zachovat spravné poradi registraci a ptispéjete
tak ke korektnimu chodu celého projektu. Tim rovné€z (jak zjistite pozdéji)
pomiiZete sami Sob¢.

Splnénim tohoto ukolu mate prvni lekci za sebou. Ve druh¢ si pfesné povime,
s kym a jak zacit budovani marketingove sité. Vysledkem bude to, Ze béhem
neékolika dnii budete mit ve sv¢ siti pod Vami nejméné 5 novych ¢lent.

V piipadé€ nejasnosti piste na adresu netadmin(@danielsikora.biz.
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