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Lekce 4.

Kdo, kdy a jakym zpusobem?
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Sitovy marketing je jako jizda autem. Tam si také nikdo nesedne k fidici,
ktery to umi jen teoreticky.
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Tato lekce je rozdélena do dvou zakladnich ¢asti. V prvni z nich si néco
fekneme o tom, jak do sit¢ vytvafené prostfednictvim stranek
www.danielsikora.biz vkladat dalsi a dalSi zajimavé produkty a systémy (tfeba
pravé ty, se kterymi mimo stranky www.danielsikora.biz pracujete nyni). A
hlavné si fekneme, kdy tyto produkty a systémy nabizet a pro¢ to nedélat jinak.

Ve druhé casti  ukdZeme, jak zalit prostfednictvim  stranek
www.danielsikora.biz budovat sit€¢ mezinarodni, a to na ptikladu polské verze
stranek.
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Zatnéme tedy prvni ¢asti.

Sit" vytvatena prostfednictvim stranek www.danielsikora.biz je siti velmi
specifickou. VéEtSinou se do ni registruji lidé, ktefi se chtéji naucit budovat
efektivné, rychle a spravné obchodni struktury. Do takto vytvoiené struktury
pak chtéji vlozit vlastni produkty. Druhou skupinou lidi, kteti se zde registruji
jsou lidé, ktefi hledaji néco nového, co by uZz jim konetné¢ pomohlo
prostfednictvim sitového marketingu vydélavat odpovidajici jejich predstavam
penize. A pak je tady skupina lidi, ktefi se zde registruji ze zvédavosti.

Systém jednotlivych lekci je vytvaren tak, aby ze zaregistrovanych lidi
dokazal vybrat takove, kteti maji pro sitovy marketing ty nejlepsi predpoklady
a vlastnostmi. Jsou to:

1. zvédavost a chut’ nalézat stale néco nového,
2. schopnost realizovat ptedlozeny plan postupné a systematicky,
3. schopnost rozhodnout se k ¢inu.

Jak se tyto vlastnosti projevily v pribéhu prvnich dvou lekci? Jednoduse.
Vlastnost prvni se projevila ithned na zacatku tim, Ze se takovy uZivatel
zaregistroval. Dostal se totiz ke strankdm, které mu nenabizeji néjaky zdzracny
produkt, ale informace.

Druha vlastnost se projevuje tehdy, kdy uzivatel postupné buduje svou sit’ dle
navodu pifedlozeného v lekci druhé a nejméné jednou denné (nebo pokazdé,
kdyz se dostane k internetu) jednak zjistuje, jak se mu struktura rozviji a jednak
neustale hleda dalsi uzivatele, které by mohl program stranek zaujmout.

Tteti vlastnost se projevila v tom, jak kdo zareagoval na informace obsazené
v lekei treti. Zcela zamérné je v této lekci uvedeno, Ze ,,zde se lame chleba®.
Nelze totiz vytvaret obchodni sit’ bez obchodnich aktivit. Kazdy, kdo spravné
proSel prvnimi tfemi lekci si mize byt jist, Ze je osobou s nejlepSimi
predpoklady pro dosazeni Gspéchu v sitovém marketingu. A lekce ¢tvrtd Vam
napovi, jak téchto vlastnosti vyuzit v maximalni mozné mifte.

b]

Jelikoz se sitt na strdnkach www.danielsikora.biz buduje hlavné
prostfednictvim internetu, miiZze se velmi brzo stat, Ze nebudete osobné znat
lidi, ktefi jsou ptimo pod Vami. Jediné, ¢im si u nich muizete byt jisti je to, Ze
pokud je u jejich jména napsano ,,Sit’ar aktivovany®, 1 oni patii k lidem, ktefi
maji ty nejlepsi predpoklady k tuspéchu jako Vy. Predpokladeyme tedy, ze
osobni vazby zatim nejsou mezi Vami vytvofeny. Ze vSeho nejdiive je tedy
tteba tyto osobni vztahy navazat. Prostfednictvim kontaktniho formulédfe ze
stranek www.danielsikora.biz jim zaSlete kontaktni udaje na sebe. Uvedte
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emailovou adresu, mésto, ve kterém bydlite, piipadné telefonni ¢islo, na které
Vam muze zavolat, pokud by potfeboval s nécim pomoci. Tuto informaci
poslete ale pouze tomu, kdo je v trovni ,,Sit’ar aktivovany*.

Jak jsem jiz v piedchozich lekcich fikal, sit’ vytvaiena prostfednictvim
systtmu www.danielsikora.biz by méla byt siti mnohanasobného pouziti tak,
abyste do ni mohli vkladat dalsi a dalsi zajimavé programy, systémy a produkty.
Z tohoto hlediska to, zda jste provedli, ¢i neprovedli aktivaci je nesmirné
dalezité. Naopak, vibec neni dulezité, Ze se v aktivaci jednalo o zahijeni
spoluprace se spoleCnosti SAY International. Ta byla vybrana dle kritérii
popsanych v lekci 3 (takZe se k tomu mulzZete vratit a osvézit si to). Tato
aktivace ma totiz dva hlavni cile:

1. Rozlisit, ktery s uzivatell to mysli se sitovym marketingem vazné,
2. zajistit uzivatelim, kteti aktivaci provedli a budou pracovat dale prvni
z n¢ékolika zdrojii ptijm1, které budou prosttednictvim této sité mit.

Kdyz se z tohoto uhlu pohledu podivate na lidi, kteti aktivaci provedli, ¢i
neprovedli, co mize z tohoto faktu plynout z hlediska budouci spoluprace s
nimi?

Co o sobé fika ¢lovék, ktery aktivaci provedl? Riké toto: ,.4hoj, jsme cleny
stejného teamu. Stejné, jako i Ty jsem dokazal, Ze nejenom umim sité budovat,
ale nebojim se rizika a jdu do toho naplno. Vérim ve své sily a take verim, Ze se
nam spolecné podari uspet nejenom v jednom, ale ve vice systémech sitoveho
marketingu. Rozhodl jsem se, Ze se sitovy marketing stane mou profesi a jsem
rad, ze i Ty ses rozhodl stejné.

Naproti tomu, co o sobé fika &lovek, ktery aktivaci neprovedl? Rika asi toto:
,Ahoj. Tak jsem zjistil, Ze si proved| aktivaci a tak si dokadzal, Ze to myslis vazné
a ze do toho jdes naplno. Ja riskovat neminim a uz vitbec se nechci zapojovat
do néjakych pochybnych veéci, které me viitbec nezajimaji. Takze pokud bys mi
chtel poslat néjakou nabidku, tak u mne narazis, protoze ja se Ti do niceho
noveho neupisu. Ale Ty by ses mohl zapsat do skvelé veci, kterou délam ja, pri
ktere to, co ted delas Ty je uplna blbost. Tak hod sebou a rychle se pode mne
registruj.

MozZna se nékterym z Vas tato i dal§i ma slova budou zdat
neprijemnymi, ale pokud se chcete néfemu novému naucit, je tifeba nékdy
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vyslechnout i trochu té kritiky :-)

Z téchto dvou rozdilnych ptistupti k aktivaci plyne totiz jest€ jedno dilezite
zjisténi. Uzivatel s aktivaci je zcela urcité sitaf, ktery hledd a bude nachazet
dalsi sitafe. Uzivatel bez aktivace je s nejvétsi pravdépodobnosti prodejce,
ktery hledd bud’ nové klienty, kteti by si mohli koupit jeho zboZi, nebo dalsi
prodejce, ktefi by jim nabizené vyrobky a sluzby prodavali dalsim klientim. A
jak jsme si jiz fekli, tento program neni uréeny pro hledani novych prodejci, ale
o vzdélavani sitai. Proc€ je tento rozdil tak dilezity?

Prodejce nikdy nevytvofii sit, kterou by mohl pouzit vicekrat jako celek. Je
sice pravdou, Ze nckteré Cleny své sité muze oslovit v ptfipad€, Ze zméni
spolecnost, pro kterou pracuje, ale nikdy nemtize oslovit sit’ jako celek. Pro
prodejce je nejdiilezitéjsi vyrobek a spole¢nost, pro kterou pracuje v dané
chvili a ostatni spoleCnosti a systémy jsou pro néj konkurenci, kterou velmi
¢asto pomlouva a Kritizuje. Kazdy ¢len jiného systému je pro néj otravnym
hmyzem, pokud jej nebude schopen premluvit ke spolupraci. A pokud se
nahodou stane, Ze Clen jiné sité nabizi vyrobky, které by mohly byt
oznaceny jako konkurence, je takovy Clovék pro néj dokonce nepritelem,
kterého je tieba zdiskreditovat a ,,znicit*.

Naproti tomu sit’aF neustale bude hledat nové moznosti a nabidky, o které
by se mohla jeho obchodni struktura obohatit. Vlibec mu nebude vadit, Ze v
ramci jedné sit€¢ funguje nékolik systémil, dokonce mu nebude vadit, Ze by si
tyto systémy za jinych podminek mohly konkurovat. DiileZité pro néj bude, zda
nabizené vyrobky jsou kvalitni, atraktivni pro néj i pro ostatni ¢leny jeho sité a
zda kvalifikacni ndkup v rdmci téchto systémil 1ze spotfebovat béhem jednoho
meésice pouze vlastni spotebou.

Z vySe uvedené¢ho vyplyvd, ze prvni tii lekce jsou schopny rozdélit
registrované lidi na sit’are a prodejce. To také evokuje rozdilny pfistup téchto
lidi k siti, jako takové. Pokud €lovék neprovedl aktivaci, ¢ili nepfijal ucast ve
velmi jednoduchém, levném a atraktivnim systému, pro¢ by mél ptijimat praveé
tu Vasi nabidku, se kterou za nim pfijdete? A podivejme se na to z druh¢ strany
— pokud jste to pravé Vy, kdo aktivaci neprovedl, ale chcete uzivateliim v
siti nabidnout systém, ktery pravé délate, pro¢ by méli prijmout pravé Vasi
nabidku, kdyZ Vy jste odmitli hned tu prvni, ktera se Vam dostala do
rukou? Zkusit to sice muzete, ale velkou nad¢ji na uspéch mit nebudete.

Podivejme se nyni, jak zvySit Sance prijeti pravé té Vasi nabidky.

© Mgr. Daniel Sikora 2008 — jen pro registrované uzivatele strdnek www.danielsikora.biz



http://www.danielsikora.biz/

Mgr. Daniel Sikora — budujeme profesionalni marketingovou sit’ — Lekce 4.

V z4&dném piipad¢ nenabizejte dalsi moznosti ihned potom, co dany Clovek
provedl aktivaci. Je to z toho diivodu, Ze jeho rozhodnuti je velmi Cerstvé a
vSechny své sily a ¢as bude vénovat tomu, aby si ovéfil, ze jeho rozhodnuti je
spravné. A to je ta nejlepsi chvile, abyste mu v tom pomohl.

Prostfednictvim kontaktniho formulafe se mu predstavte a nabidnéte mu
pomoc v budovani jeho obchodni struktury. Napiiklad mu sdélte, v jakych
inzertnich systémech jste umistil své inzeraty propagujici systém. Reknéte mu,
jak vyuzivate subdoménu a ptipadné mu pomozte se vyporadat s namitkami, se
kterymi se miize setkat pfi plnéni jednotlivych ukoli. Prosté s nim zaénéte
komunikovat. VSimejte si kazdého jeho uspéchu a kazdou novou véc, kterou se
dozvite a mohla by mu pomoci mu ithned pfedejte. Vytvoite si s nim urcité
pouto. Pozor! Velmi dulezité ale je, abyste to vSe d¢lali nikoli proto, Ze jsem
Vam to takhle napsal, ale proto, ze budete citit opravdovou a nefalSovanou
touhu pomoci tomuto ¢lovéku v dosazeni jeho cil. Pamatujte, prioritou pro Vas
je jeho uspéch. Ten Vas pak prijde automaticky.

AzZ se tomuto Clovéku zac¢ne dafit 1 financné (uvidite to na strankdch SAY
International, kde se zobrazuji provize jednotlivych spolupracovnikli ve Vasi
siti), muzZete si promyslet svou nabidku, kterou chcete tomu clovéku dat.
Psychologickd hranice, kdy zacne Clovék uvaZzovat o mozném rozSifeni své
plsobnosti na dal§i systém je sice individualni, ale jeji spodni hranice se
pohybuje kolem péti tisic korun. V tomto pfipadé by eventudlni investice do
dalSiho systému neméla ptesahovat ¢astku cca 1500,- korun. Pokud je investice
vys$i, je tfeba si uvédomit jednu zakladni véc. Jeji vySe by neméla presahnout
polovinu z vySe provizi, kterou uzivatel ziskava v prvnim systému. Jednoduse
feCeno — nenabizet kdyz ptijem je nizsi nez 500,- korun a zaroven investice do
nového systému nesmi byt vyssi nez 50% stavajicich ptijmil z prvniho systému.

Uved’me si priklad:

Pokud pocate¢ni investice do nami nabizené¢ho systému se pohybuje v
rozmezi od 500,- do 1000,- korun, miZeme jej nabizet uZivatelim, jejichz
ptijem z prvniho systému dosahuje vyse 5 az 10 tisic korun.

Pokud investice do nadmi nabizeného systému se pohybuje od 2 do 5 tisic
korun, ptijem uzZivatele z prvniho systému by mél byt vyssi nez 10 tisic korun.

A co je hlavnim pravidlem, které musime bezpodmine¢né dodrzovat? Nikdy
nesmime bez svoleni naseho ptimého aktivovaného spolupracovnika nabizet
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dalsi prilezitosti lidem v jeho struktute! Prvni, ke komu naSe nabidka musi
sméefovat je aktivovany uzivatel, ktery se v siti nachdzi nejblize k ndm smérem
dola. Nikdy, za Zadnych okolnosti jej nesmime obejit a zaslat nasi nabidku jeho
spolupracovnikim. Tim bychom si dobife fungujici sit’ zcela rozbili a
znehodnotili!

Domaci ukol pro tuto lekci:

Pomozte uzivatelim, ktefi jsou Vam nejblize vytvofit sit, kde budou mit ve
své struktufe alespont 5 dalSich uzivatelt v urovni ,,Sit’ar aktivovany* takovym
zpusobem, aby alesponi 3 z nich byli jejich prvni urovni.

Pokud chcete védét, kdy cClen sit¢ SAY International zacne ziskavat provize
ve vysi 5000,- K¢ napiSte si o prikladovou studii na adresu
say(@danielsikora.biz. Jelikoz tato informace je pristupna pouze aktivovanym
uzivatelim, uved'te v Zadosti Vase 1D, kter¢ Vam bylo ptidéleno spole€nosti
SAY International.

Zaroven obdrzite maly slovnicek Cesko-polskych pojmt, slovicek a prikladt
inzerati v polsting, ktery Vam umoZzni nachazet nové Cleny Vasi sité¢ pravé v
Polsku.

Aktivaci miZete provést kdykoli v budoucnu!
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A nyni k jiZ zmifované druhé casti, kterou je budovani obchodni sité¢ v
zahranici.

V prvni lekci jste st méli registrovat subdoménu. Tato subdoména, jak jste
mozna zjistili, ma v sobé zakddovanou urcitou funkci — pokud se uZivatel
dostane na stranky systému www.danielsikora.biz pravé prostfednictvim Vasi
domény, pak obchazi vSechna cookies, ktera by mohla byt uloZzena na pocitaci
tohoto uzivatele a jeho pfipadnad registrace je pfipsana pravé Vam, jakoZto
majiteli subdomény, 1 kdyZ se tfeba tento uZivatel nékdy pifedtim dival na
stranky prostfednictvim zvaciho dopisu nebo registra¢niho linku.

Jenze subdoména ma v sob& obsaZenou jest¢ jednu funkci. Pokud je
nasmérovana na jinou jazykovou verzi (tteba pravé na tu polskou), uzivatel,
ktery se podivda na stranky www.danielsikora.biz prostfednictvim této
subdomény se pak dostane thned na polskou verzi stranek, nemusi tedy volit v
rozbalovacim menu vlevo nahote, kterou verzi chce prohlizet. Pokud se
registruje, registruje se opét pod wuzivatele, ktery je majitelem takove
subdomény.

Jak si poridit subdoménu, ktera bude smétrovat na polskou verzi stranek? Je to
velmi jednoduché.
1. Dle navodu popsaném v lekci 1. si pofid’te subdoménu.
2. Na email web@danielsikora.biz zaSlete nasledujici zadost:
o Zadam timto, aby subdoména
WWW.ooiiiiiieeeeninreeeenenns danielsikora.biz (misto tecek napiste znéni této
Vasi nové subdomény) byla nasmérovana na polskou verzi stranek.
Béhem pfistiho pracovniho dne bude tato subdoména aktivni a nasmérovana
na polskou verzi.

Jako ptiklad presmérovani se podivejte na adresu www.mlm.danielsikora.biz.

P.S. Chapu, ze existuji 1 dalsi divody, pro¢ n¢kdo aktivaci neprovedl. Miize
to byt tiziva financni situace, problémy v rodin¢, nebo dalsi osobni divody. V
lekci 4 je ale popsan zptsob lidi, ktefi se nachazeji ve standardnich zivotnich
podminkach.

© Mgr. Daniel Sikora 2008 — jen pro registrované uzivatele strdnek www.danielsikora.biz



http://www.mlm.danielsikora.biz/
http://www.danielsikora.biz/
mailto:web@danielsikora.biz
http://www.danielsikora.biz/
http://www.danielsikora.biz/

