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Lekce 5.

Ritualy a fungovani site.
Zpusoby vkladani dalSich nabidek
uzivateli systemu www.danielsikora.biz
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Nebojte se snit o velkych vécech,
pied sebou totiZ mate cely svét.
Kritiky si nev§imejte,
ta je jen znamkou nedostatku informaci.
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Tato lekce mé dva hlavni témata:
1. Ritudly a jejich role v naSem zivot¢.
2. Funkce, které umozni vkladani nabidky uzivateli stranek do systému.

Ritualy

Vétsina z nds si pod pojmem ,ritual” si zacne predstavovat tanec divochii n€kde v dzungli,
magické obtfady nebo spiritistické seance. Slovo ,,ritudl” nam zni tak n&jak tajemné a nabozensky.
Jenze ritudlem miizeme nazvat kazdy takovy zpisob naseho chovani, kdy se ve stejné situaci
chovame stejnym nebo velmi podobnym zpusobem. A prakticky kazdy ¢loveék na celém svéte
provadi fadu ritudld, které denné opakuje.

Uved'me si piiklad takovych ritudlii: Ranni vstavani — kazdy pracovni den miliardy lidi vstavaji
do prace. Kazdy z nich z nich denné€ provadi stejné tkony ve stejném potradi zamacknutim budiku
pocinaje a uzamcenim vchodovych dveti konce. Ranni ritudly uz maji 1 déti, které navstévuji
ptedskolni zatizeni a Skoly. Kolik z nés si po pfichodu do prace d4 ranni kdvu nebo zahajuje svou
pracovni aktivitu stejnymi ukony? Kdyz jdeme na obéd, vzdy mame tendenci se posadit na stejné
misto, zuby si myjeme vzdy stejnym zptisobem, pii sprchovani je vzdy stejny postup myti, svrsky
oblékame vzdy ve stejném poradi a téchto ptikladti bychom mohli uvést desitky a stovky.

Ritudl tedy neni néco tajemného a zvlastniho. Ritual je prosté zptsob chovani, kdy v urcitych
specifickych situacich postupujeme stejné. Kazdy ritual ma sviij ukol a jeho provedeni vede
vZzdy k uréitému cili. Pokud je tedy naptiklad nasim cilem se pfed usnutim umyt, naucenym
zpisobem tuto proceduru vykoname a dosdhneme svého cile — umyt se a byt Cisty.

Jenze malokdo vi, Ze nase ritudly chovani nejsou urceny k realizaci takto jednoduchych ukonti.
Jde o to, ze prakticky cely nas Zivot je Fizen témito naucenymi zpiisoby jednani a ne vzdy jsme
se naucili tyto ritualy provadet spravné. Nékdy ndm dokonce ty spravné ritudly a vzorce chovani
chybi.

Opét si dejme piiklad. Kazdy z nas potfebuje znacné mnozstvi penéz. A jaky mé pro tento Ucel
vétSina z nas vzity ritudl? Kazdodenni chozeni do zaméstnani a realizace ukolt, které pro nas
ptipravil nékdo jiny, vétSinou nas§ zaméstnavatel. Ted’ vas ale napadne, Ze pteci to je spravny vzorec
chovani, protoze za realizaci téchto ukoll dostanete zaplaceno a to je hlavnim cilem této ¢innosti.
Ano, z ur€itého thlu pohledu méate pravdu. Jenze ne zcela. Jde o to, Ze prace, kterou jste odvedli,
ma zcela urcité podstatné vyssi hodnotu nez ¢astka, kterou za ni dostavate. Je tomu tak proto, ze vy
neprovadite ¢innost (€ili ritual), jehoZ cilem je vydélat penize vam, ale majiteli podniku. Ritual
totiz neni zpusob chovani, kterého by se méla ucastnit pouze jedna jedind osoba. Ritudlu se
Castokrat ucastni desitky, stovky a nékdy tisice az miliony lidi.

Podivejte se tieba na sportovni utkani ve fotbale. Nez vybéhne druzstvo fotbalistd na travnik,
aby se stfetlo se svymi protivniky, trénuji urcity zptisob chovani, ktery by jim dovolil protivnika
porazit. Jednotlivi fotbalisté nacvicuji klicky, kterymi by oklamali své protihrace (kazdy fanda
fotbalu vi, co je to zidanovka), spole¢né pak nacvicuji rizné herni situace, pfimé kopy, rohy, hody z
autu, ofsajdové pasti a mnoho dalSich véci. Ve fotbale se tomu tika herni taktika. Neni to ale nic
jiného, nez nacvi¢ovani urcitych hernich ritudlti takovym zplisobem, aby v priub¢hu hry pak kazdy z
hract veédeél, kde se ma v danou chvili objevit a co tam ma délat, aniz by musel u toho dlouze
pfemyslet. A prave zde je hlavni atribut, kterym se ritudl vyznacuje.

Ve chvili, kdy provadime ritual, nepfemyslime o kazdém jednotlivém ukonu, protoze ty
provadime automaticky. Nase mySlenky se mohou pak soustfed’ovat na zcela jiné véci. Na§ mozek
se muze zaméfit na samotny cil. Pro fotbalisty to bude vyhra v zapase. Pro kazdého z nés pak néco
jiného. Vzdyt pfi myti zuba vétSinou piimo o samotném myti nepiemyslime.
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Vratme se ale k vydé€lavani penéz v zaméstnani. Ritudl, kterého se ucCastnite vykondvanim
uréitych ¢innosti ve vaSem zaméstnani, je dilem vaseho zaméstnavatele. To on ma svij cil a k jeho
dosazeni pottebuje, aby byly vykonany urcité ukony. A pro realizaci téchto tikonii si najal tfeba vas
a urcité mnozstvi dalSich lidi. Je pravda, ze vam za vykonani téchto tkonu zaplati urCitou ¢astku,
pravdou ale také je, Ze si vetsi Cast pencz, které ziskal z této Cinnosti, ponechd. A je to zcela
pfirozené a normalni, protoze je to jeho rituil, jeho vzorec chovani a jeho cil. Vy jste se nechali
pouze najmout k vykonavani urcité, dil¢i ¢innosti, kterd sama o sob€ nema stejny vyznam, jako
celek. Co vice, vaSi ¢ast muZe kdykoli prevzit nékdo jiny, ¢ili jste zaménitelnym elementem,
pouhou soucastkou celku. Samotny celek vam nepatii a pouze jeho majitel mize urcovat podminky,
za jakych se pak tento celek bude realizovat.

Asi se ted’ nekteti z vas citi urazené€. Nebylo to v zadném piipadé¢ mym cilem. Jen chci, abyste si
uvédomili, ze pokud opravdu chcete vydélavat, je tieba vykonavat ty spriavné ritualy
opakované a systematicky. K tomu staci si osvojit jen nekolik zékladnich ritudli a véite, vysledek
vas nejenom piijemné piekvapi, ale béhem c¢asu i Sokuje svou uc¢innosti. Vyjmenujeme si je,
vysvétlime si je na konkrétnim piikladu systému SAY International pouzitého pii aktivaci a
ukdzeme si, pro€ jsou tak dulezité v procesu dosazeni finan¢ni nezavislosti a svobody.

A jaké zékladni ritudly si je tfeba osvojit? Jsou to:

1. Ritual pravidelnych setkani se svou skupinou lidi, ktefi tvoi'i vas novy prostor.
2. Ritual nakupu jediného parfému mési¢né za odménu.
3. Ritudl predavani informaci dal$Sim lidem.

Tyto tfi zdkladni ritualy chovani vam pomohou velmi rychle k dosazeni vasich cili. Podivejme

se nyni na tyto ritualy podrobnéji, abychom spravné pochopili jejich vyznam.

Prvni ritual, ktery je zde uveden, jsou pravidelna setkdvani se skupinou lidi tvoficich Vas novy
prostor. Jeho spravné pochopeni vyplyva ze samotné podstaty clovéka — ¢lovék je tvor spole¢ensky
a tudiz ke svému plnohodnotnému Zivotu nutné potiebuje kontakt s lidmi. A zde je praveé prvni
problém — velmi podstatné nas ovliviiuje to, s kym se setkavame a jaké tito lidé sebou prezentuji
Zivotni postoje a cile. A¢ si to totiz uvédomujeme nebo ne, postoje lidi, ktefi nas obklopuji maji az
neuvétitelny vliv na to, jaké postoje budeme sebou prezentovat my.

V podstaté jde o to, Ze €lovék jako takovy ma tendenci se prizpiisobit, aby byl schopen piezit.
Je to vrozena lidska vlastnost, kterd ma sviij obrovsky vyznam z hlediska lidské populace,
jednotlivci ale mize byt tak trochu na obtiz. Dovolte mi, abych zde uvedl ptiklad popsany v mé
knize ,.Deklarace osobni nezavislosti a trochu ho rozvedl.

Kolik lidi z Vaseho okoli je opravdu uspé$nych, nezavislych a svobodnych? Kolik z nich zaziva
opravdu tyto pocity luxusu a $tésti a nemaji zadné problémy? Smim tvrdit, ze té€chto lidi ve Vasem
okoli nebude valna vétSina. A pokud se podivate poradné kolem sebe, na Cleny Vasi rodiny,
spoluzaky, zndmé, sousedy, prosté lidi, se kterymi se denn¢ setkavate a ktefi Vas bezprostiedné
ovlivituji ve VaSich rozhodnutich a Vasem zivoté, pak téch opravdu uspéSnych, nezéavislych a
svobodnych bude opravdové minimum. O ¢em to svédci? Sveédéi to o tom, ze rozhodnutim téchto
lidi neni nezavislost a svoboda, ale primérny a Sedy zivot bez jakychkoli snah o pozitivni zménu. A
ted’ si polozte otazku, proc by tito lidé méli podporovat na cesté k nezavislosti a svobodé pravé
Vis, kdyz nejsou schopni a ochotni se k tomuto kroku rozhodnout sami? Kdyz se jich zeptate
piimo, nikdo z nich si nepfizna, ze néco ve svém zivoté¢ déla Spatné€. A jen malokdo pripusti, Ze je
opravdu neuspé$ny a neschopny tohoto uspéchu dosiahnout. Naopak, v osobnich rozhovorech
budou sviij zivotni styl obhajovat a tvrdit, Ze pouze tento zplisob zivota je ten jediny spravny. A ted’
si pfedstavte, ze za témito lidmi piijdete a zaCnete s nimi hovofit o jinych moznostech a jiném
zivotnim stylu. Zacnete je presvédcovat, aby se pokusili timto novym zplisobem jednat. Vite co po
nich chcete? Vy si budete myslet, Ze se jim snazite pomoci a ze Vam budou za Vase informace
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vdécni. Jenze opak je pravdou. Z jejich pohledu po nich chcete, aby si pfiznali sami pied sebou a
pted svymi nejblizS§imi, ze jejich dosavadni cesta, kterou tak tvrdosijné brani, jejich dosavadni zivot
byl jeden velky omyl a vSechna jejich rozhodnuti a nédzory byly Spatné. Opravdu si myslite, ze si
nékdo z nich toto sam pred sebou ptizna? Pokud ano, pak jste bldhovi. Vite, co udélaji, kdyz za
nimi s né¢im novym pfiijdete? Nejenom, Ze Vas odmitnou, ale budou se ze vSech sil snazit, abyste
ani Vy nedosahli svého uspéchu, svobody a nezavislosti. Pro¢? No praveé proto, ze Vas tspéch bude
dikazem jejich vlastni neschopnosti. To si pfeci nikdo z nich pfeci nemtze dovolit piiznat si, Ze je
neschopny.

A ted’ si predstavte, jakou atmosféru a spolecenské prostiedi pak tito lidé kolem sebe vytvareji,
zvlaste pak, kdyz jich je kolem Vas vétSina? Toto neni prostiedi, které by Vas podporovalo na Vasi
cest¢ a ve Vasem usili. Proto je tfeba udélat razné opatieni. Nikdo Vas ted’ nebude nutit, abyste se s
témito lidmi prestali stykat a mluvit. Zvlasté v ptipad¢, Ze se jedna o Vase nejblizsi to neni ani
mozné. Jde jen o to, abyste si uvédomili jejich ,,tvaréi potencidl® a neocekavali od nich néjakou
zasadni podporu.

Rada je jednoznacnd, zacnéte se setkavat s lidmi, ktefi chtéji dosahnout finan¢ni svobody a
nezavislosti a vybrali si k tomu cestu sitového marketingu. Komunikujte s nimi emailem,
telefonicky, setkavejte se osobné a hlavné se snazte, aby se pocet téchto lidi kolem Vas neustale
zvétsoval. Tento pozadavek neni samoucelny, naopak, vychazi z praxe a jeho vliv na kazdého z nés
muzeme jednoduse dolozit. I kdyz jde o dikaz empiricky, jsem zcela piesvédCen, ze mi jej potvrdi
kazdy z Vas.

Predstavte si setkani s lidmi, ktefi s Vami nesdileji stejné nazory a zivotni postoje. Ktefi naopak
se snazi, abyste se svych postojii vzdali a zili jen ,,obyCejny zivot, ktery Zziji vSichni ostatni®.
Nedélaji to ptfimo. Jen vytvareji urcitou naladu, navozuji urcitou atmosféru a spolecenské prostiredi.
Co se s Vami d¢je, kdyz se ocitnete mezi nimi? At uz jste pfisli na toto setkani v sebelepsi naladé,
zacnete citit, jak Vas nalada opousti. Zacnete se citit tak, jakoby z Vas n¢kdo vysaval Vasi zivotni
energii. Po takovych setkanich se Casto citite byt oslabeni, nékdy Vas dokonce rozboli hlava nebo
budete mit i jiné potize. A to se d¢je pokazdé, kdyz se s témito lidmi setkate.

Zcela opacnd situace nastava, pokud se setkate s lidmi, ktefi Vas nejenom nebudou od Vaseho
zivotniho cile a postojii odrazovat, ale naopak Vas budou podporovat, protoze tyto cile a Zivotni
postoje sdileji s Vami. Po setkdni s nimi se citite silni a odhodlani svych cili dosahnout. Vase
myslenky se rozvijeji a Vy citite, jakoby Vam narostla kiidla.

A toto je hlavni cil prvniho ritudlu. Vytvorit ve Vas pozitivni postoj k tomu, ¢eho chcete
dosahnout, uvédomit si a uvéfit, ze je to absolutné redlné a mozné. Musite se zbavit veskerych
pochybnosti, nebot’ ty tvoii pouze balast, ktery Vas zdrzuje a je pozistalosti po piedchozich
setkanich s lidmi, ktefi se z bludného kruhu Sedého zivota nechtéji vytrhnout.

Lidé, kteri jiz provedli nebo provedou aktivaci na strankach www.danielsikora.biz tuto
pozitivni energii v sobé maji, stejné jako ji mate v sobé Vy. Zacnete-li spolu komunikovat, u
vSech se projevi posileni jejich pozitivnich postojii a jejich imunita vi¢i negativnim postojl
oponentil se bude neustale zvysSovat.

Cilem prvniho rituilu je tedy neustile posilovat Vasi viru ve vlastni sily a moZnosti a
poskytnout Vam podporu ve Vasem snazeni dosahnout finan¢ni nezavislosti a svobody.

Druhy ritual ndkupu jednoho parfému mésicné¢ za odménu ma opét obrovsky vyznam. A
dokonce ne jediny, ale hned nékolik.

Nakup raznych vyrobki mizeme chéapat v podstaté dvojim zpisobem. Jednak jako nutné zlo,
kdy kupujeme véci, protoze koupit musime. Tehdy ale je ndm lito penéz, které vydavame a takovy
nakup je pro nas stresem. Nakupy mizeme chépat ale jinak. Mizeme je brat jako odménu pro nas
za to, ze jsme udélali néco dobrého pro sebe, pro jiné, nebo jen proto, ze jsme. Pokud budeme brat
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tyto nakupy takto, nebudou pro nas stresujici a postupné se stanou zdrojem nejenom naSeho
potéseni, ale 1 zcela nového a na vSech dalSich okolnostech nezavislého zdroje piijma. Dulezité je
tedy pochopeni procesu nakupovani jako zpisobu odménovani sebe sama. Musime si
uvédomit, ze zatim zijeme tak, jak Zijeme a po cely nas zivot jsme se ucili urcitému zpisobu
chovani, reagovani na urcité situace a také urcitému zptisobu mysleni. Smyslem tohoto ritualu je,
abychom se nenasilnym a postupnym zpisobem zbavili téch navyki a mySlenkovych
pochodu, které nam brani dosahnout naSich cili. A zménit to Ize pouze nééim piijemnym,
nécim, co uspokoji néjakou nasi skrytou potiebu.

Proto tento ritudl, kdy si objednavame parfém by v nas mél navodit pfijemnou naladu. Na jeho
nakup bychom se méli t&sit. Proto si z n€j udélame potéseni, na které se budeme tésit.

Nyni Vam feknu, jaky ritudl jsem si vytvofil ja. Je to jen informace, mozna inspirace, ale Vy si
miZete vytvorfit zcela jiny ritudl. Jde jen o jediné, abyste se u toho citili dobfe. D¢late to pro svou
radost, nikoli z donuceni.

Mym nakupnim dnem je druha sobota v mésici. Na ten den si neplanuji zddné domaci prace ani
na n¢j neprenasim zadné pracovni povinnosti. Obéd nevarime, jdeme do néjaké restaurace a dame si
s rodinou néco dobrého na zub. Pak jdeme k pratelim na navstévu nebo jen tak sedime a kldbosime
o tom, co by nés ud¢lalo Stastnymi. Ten den si planujeme, jak ma vypadat na$ budouci dim, kde
pojedeme letos na dovolenou a jak si budeme uzivat. Vecer pak sednu k pocitaci, ddm si dobry ¢aj a
s dobrym pocitem si objednam parfém pro sebe a t€Sim se, az mi ptijde doma.

Samoziejmé nepopsal jsem zde dopodrobna vse, protoZe to ani neni uc¢elem. Jde jen o to, abyste
pochopili vyznam tohoto ritualu. VSe se to¢i kolem dobrého pocitu z odménovani sebe sama.
Tento ritudl nas uci lasky a tcty k sobé samému.

Druhym tkolem, ktery ma tento ritual, je vytvoreni vzorce chovani, ktery pak bude
duplikovan ostatnimi lidmi ve skuping. Jde totiz o to, ze kazda skupina potfebuje néco, co ji drzi
pohromadé. A jelikoz skupina lidi, kterd se vytvaii na strankach www.danielsikora.biz je velmi
ruznorod4, je potfeba vytvofit urité prvky, které budou jeji ¢leny spojovat nejenom na lokalni
urovni, ale 1 na urovni globalni. Takto vytvafena skupina pozitivnich lidi spojenych myslenkami
sitového marketingu bude mit mezinarodni, globalni charakter. Cim vétsi tato skupina bude, tim
pocit piinalezitosti k ni mezi jednotlivymi uZzivateli bude stale silit. A ¢im vice budou mit
spole¢nych ryst, tim rychleji a efektivnéji budou nachazet spolecnou tec i v dalSich projektech, o
kterych se budou mezi sebou informovat. Budete-li mit spole¢né alesponi tii prvky (i¢ast na
systétmu www.danielsikora.biz, aktivace SAY International, ritudl nakupu jednoho parfému
mésicn€), budete citit sounalezitost 1 s lidmi, které budete vidét poprvé v zivoté pravé proto, ze
jakoby patiite k sobé. A z této soundlezitosti pak budete Cerpat silu a energii k dal§im vécem, ke
kterym se kdy rozhodnete.

Treti ritual, predavani informaci dalsim lidem Vam prinese stabilitu. Co vic, postupné Vam
zajisti neustaly nariist piijmu a tim i1 kyzenou finan¢ni svobodu a nezavislost. Tento ritudl bude mit
urcity vyvoj, ktery Vam nyni popisSu.

Nejdiive ze vSeho si urCete mnozstvi Casu, které chcete tomu vénovat. Nékdo si uréi hodinu
denné, n¢kdo hodinu tydné a nékdo tieba hodinu mési¢né. Je to jen na Vas, ale nemélo by to byt
vice, nez praveé hodina az dvé denné. Vas Zivot se totiz nema tocit kolem prace, ale prace by Vam
méla zajistit prostiedky pro takovy zivot, jaky si pro sebe a svou rodinu piedstavujete.

V prvnim obdobi budete informovat o projektu www.danielsikora.biz své znamé a pratele.
Mozna budete vyuzivat k propagaci svého registracniho linku a subdomén rGznych inzertnich
systému. Délejte to vzdy v uréitou, Vami stanovenou dobu, ale co je hlavni, délejte to pravidelné.
Nepiestavejte ani po aktivaci. Cim &ast&ji a pravidelné&ji to budete délat, tim rychleji nastane zasadni
zména. V urcité chvili totiz zjistite, ze stale Castéji nemusite oslovovat lidi Vy, ale tito lidé se na Vas
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zacinaji obracet sami se zadosti, abyste jim vysvétlili, co se ve Vasem zivoté najednou zménilo. A
vite co na tom bude to nejzajimavéjsi? Ze to Casto budou stejni lidé, kteti Vés ze za¢atku odmitali,
ba zrazovali od toho, co d¢€late. Pro tyto lidi pak budete zdrojem informaci a inspirace, co maji délat
oni, aby se i jejich Zivot zménil. Ve Vas totiz budou mit dikaz na to, Ze jejich pivodni postoje
nebyly spravné a tento diikaz podpofen nikoli teorii, ale zcela jasnou praxi jiZ nebudou moci
ignorovat jak pred ostatnimi, tak hlavné ped sebou samymi.

Tyto tfi ritudly chovani zcela postaci k tomu, aby zménily Vas zivot k lepSimu a predkladam
Vam je jako trvaly domaci ukol. Ritudly stejné jako pét lekci, které jsem Vam poskytl, Vam
pomohou ziskat to, co od zivota chcete. Pokud budete dodrzovat to, co je v nich napsano a postupné
realizovat tkoly v nich popsané, muzete si byt jisti, ze svych cili dosahnete. Samoziejmé to neni
konec. Samotné stranky www.danielsikora.biz budou prochazet ur¢itymi zménami a vyvojem, ktery
pravdépodobné nikdy nebude u konce, protoze svét obchodu a sitového marketingu se také vyviji.
Budou neustdle dopliovany o nové funkce a jazykové verze tak, aby Vam pomohly nejenom
rozSifovat svou strukturu a piipadné ji aktivovat. Hlavnim jejich cilem je vytvofit globalni obchodni
strukturu sit’ait, ktefi by poprvé v historii sitového marketingu dostali moznost otevien¢ nabizet
dalsi a dalsi projekty ostatnim sitaifim nejenom ve svém nejbliz§im okoli, ale prakticky po celém
svéte. K tomu aby to fungovalo, jsou pro stranky www.danielsikora.biz pfipravovany nové funkce,
které si nyni predstavime.

VloZeni nabidky a osloveni tisicii sit’aii snadno a rychle

Podle technickych podminek Sifeni siti spolupracovnikii v riiznych systémech, mizeme rozlisit
dvé zakladni cesty:

1. elektronickou — prostiednictvim registra¢nich linkli, domén, subdomén a bannerti (napf.
www.danielsikorabiz),

2. papirovou — kdy pfipadny spolupracovnik musi vyplnit smlouvu a tu pak zaslat
spole¢nosti, ktera systém obhospodaruje (napt. SAY International).

S obéma témito zplsoby se na strankach www.danielsikora.biz pocita a oba budou podporovany.
Jak ale tato podpora bude vypadat v praxi? Pro uzivatele to bude velmi jednoduché, i kdyz samotné
programovani této funkce zdaleka nepatii k t€ém nejjednodussim. Ale podivejme se na to z blizka.
Ze vseho nejdiive si feknéme, jaké systémy budou mit tuto podporu. O volbé systému budou
rozhodovat uzivatelé, kteti dosahli urovné ,,Sitaf aktivovany®. Je to proto, Ze svym piistupem k
postupné realizaci tkold popsanych v jednotlivych lekcich prokazali, Ze to se sitovym marketingem

vvvvvvv

www.danielsikora.biz. Z tohoto diivodu jim stranky www.danielsikora.biz budou poskytovat trvalou
podporu a vyhody v budovani jejich obchodni struktury a zavadéni do systému dalSich projekti, ve
kterych jsou zapojeni nyni a ptipadné budou zapojeni i v budoucnu.

Po dohodé provozovatele a administratora stranek s t€émito uzivateli vlozi administrator do
systému www.danielsikora.biz podporovany systém, piipadné¢ doplni informace o ném ulozenim
dostupnych prezentacnich a informacnich materiala. Jak se to projevi u uzivateli? Bude to hned na
dvou mistech. V zaheslované casti stranek piibude v hornim rozsifeném menu jedna polozka —
»podporované systémy*. Uzivatel v irovni ,,Sitaf aktivovany* si tuto polozku bude moci proklikem
oteviit a zobrazi se mu stranka se seznamem podporovanych systémtl. Pokud bude clenem
nekterého z nich, tento systém oznaci a ptipadné vyplni potfebné informace (muze se jednat napt. o
vyplnéni registracniho odkazu na stranky tohoto systému nebo jiné tidaje). Upozoriuji, Ze tuto
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moZznost bude mit pouze uzivatel v Grovni ,,Sit’ai aktivovany*, nikoli tedy ,,Konzultant®, ,,Sit’at’
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nebo ,,Sit’af bez aktivace®!

Vsem ostatnim uZzivatelim se pak na strankdch www.danielsikora.biz zobrazi jak na vefejné, tak
1 v zaheslované ¢asti stranek v nové ziizené sekci ,,podporované systémy* odkaz na prezentacni a
informacni materidly takovéhoto systému. Pokud kterykoli z registrovanych uzivatelli stranek
projevi zdjem o spolupraci, proklikne odkaz ,Chci spolupracovat®. Systém stranek
www.danielsikora.biz najde nejbliz§iho uZivatele v urovni ,,Sit’ar aktivovany“, ktery bude mit ve
svych udajich oznaceno, Ze je spolupracovnikem tohoto systému a zajemci o spolupraci budou
predany informace, které jej k zahajeni spoluprace povedou.

To se miize stat dvéma zpusoby. Bud’ bude takovému zajemci poskytnut registracni link na
systém, o ktery projevil zdjem patfici nejblizSimu ,,Sitafi aktivovanému® s timto systémem
spolupracujicim, nebo se zobrazi na takového ,,Sitafe aktivovaného* kontaktni formulaf, aby si
zajemce mohl o zaslani potfebnych materiali zazadat — to tieba v ptipadé, ze k zahdjeni spoluprace
bude nutné fyzicky vypsat pisemnou smlouvu.

Co se stane, kdyz ve struktufe nad zdjemcem o spolupraci nebude prozatim nikdo, kdo by s
podporovanym systémem spolupracoval (tato situace muze nastat pfi zcela novém systému
pfichazejicim na urcity trh)? Nenajde-li systém stranek www.danielsikora.biz ve struktufe zdjemce
o spolupraci odpovidajici kontakt, objevi se zajemci na strankach seznam uzivateli z jinych
vétvi, kteFi jsou €leny tohoto systému. Z tohoto seznamu si bude moci zajemce vybrat, s kym by
chtél pfipadné na tomto novém projektu spolupracovat (tfeba podle mista bydlist€). U zajemce
nebude podstatné, ve které urovni je na strankach www.danielsikora.biz zatazen.

S dalsimi zplsoby podpory budou uzivatelé postupné seznamovani na strankach
www.danielsikora.biz.

Touto patou lekci jste se dostali na konec vzdélavaciho kurzu. Netvrdim, Ze jde o posledni verzi.
Stejné¢ jako se vyviji internet, sitovy marketing 1 cely svét, budou se vyvijet i stranky
www.danielsikora.biz a upravam se zcela jisté nevyhnou ani jednotlivé lekce. Zéklad ale ziistane
stejny, kdo tyto lekce postupné absolvuje a bude plnit tkoly v nich obsazené, dosahne toho, co jsem
na zacatku kurzu avizoval — Gspéchu v sitovém marketingu. Pamatujte si, sitovy marketing je
velmi jednoducha véc. Neni na ni nic slozitého. Vyzaduje jen jedno, dodrzujte jeho zakonitosti,
jednoducha pravidla v téchto lekcich popsana a uspéch Vas nemine.

Privitam jakékoli pfipominky a otdzky tykajici se tohoto kurzu s nadéji, Ze mi jej pomohou
zkvalitnit pro budouci absolventy.

Vse nejlepsi ve VaSem Zzivot¢ a praci Vam pieje

Daniel Sikora
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